
課題解決の筋書（ロジックモデル）
ウガンダ国農家向けラストマイルデリバリーサービスにかかるビジネス化実証事業

（株式会社CourieMate）

活動 結果
成果

初期（～5年） 長期（5年～）
資源

農

C

ウ

：農家

：流通事業者

：ウガンダ国全体

販売手法（ BNPL
（Buy Now Pay 

Later） ）の確立

A.小規模農家

に対する農業
資材の提供

農業資材販売店
までのアクセスが
難しい小規模農 

家への農業資材
の配送サービス
（ラストマイルデリ 

バリーサービス）
の確立

9. ウガンダの
稲作振興が
進む

11. 

ウ
ガ
ン
ダ
の
経
済
成
長

優れた
配送ノウハウ

豊富な
配送・管理
スタッフ

＜外部連携＞
Eco-PRiDeによる

農家の農業資材
活用の指導の検

討

＜外部連携＞
Eco-PRiDeの

活動（資源・専
門家）

10. 食料の
安定生産・

供給が可能に
なる

2. 民間セクター
が成長する

1. 農業資材サプライチェーン
の新規構築/再構築が進む

C

ウ

ウ

ウ

肥料以外の資材の販売2肥料の販売

6. 農家の収入が増え
る

7. 農家の資金に余裕
が出る

8. 他の農業資材を購
入するようになる

5. 農家の米の収穫量
が増える

農

農

農

農

4. 農家の生産が効率
化する

農

＜外部連携＞
C. Eco-PRiDeに

よる農家の農
業資材の活用
の指導

3. 小規模農家による農
業資材の適切な活用

農

B. BNPL（Buy 
Now Pay Later） 
による販売

ウ
肥料の販売数量

米の生産数量

単位当たりの収量

農業セ
クター
のGDP
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